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[ ]网络中心授证训练 101

以网络中心解决方案造就成功

关闭手机

禁止录像或
录音

o 请将问题写下

o 等到该部分告一段落时再发问

o 若听到不懂的术语，请举手发
问，我们会以不同方式表达，
让你了解

有任何问题吗?

注意事项

档案下载
www.unfranchisetraining.com/

www.mawc411.com
o 网络中心起步指南
o 网络中心授证训练101 讲义

「3分」表示符合你的期望

班长会将评核表收齐，放入信封后密封，
由授证辅导员寄交给公司

所有意见均列为机密，但若你希望训练员
知道你的意见，请将意见写在「训练员评
核」的范围

欢迎提供建设性的意见，让我们改进

• 请写下意见

• 当你给「1分」或「5分」时，请在意见栏填写原因

• 评分时，只可使用数字1到5

• 「0 」、「6」或1到5以外的任何其他数字均为无效

• 请确保评核表的上面部分和下面部分都要填写

请在课程结束后，填写数据

训练评量

http://www.unfranchisetraining.com/
http://www.mawc411.com/
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学习什么内容?

我们要学习如何利用一个
简单且证实有效的系统

让我们在网络中心和
SHOP.COM的事业

获得成功

请以轻松心情与我们一起开始！
这个训练其实非常有趣，而且

可以互动交流！

我们来看一看今天的内容！

态度与知识

市场

产品优势 & 见证

我们如何比较

我们如何帮助小型企业

建立自信 & 信念

目标设定

以零售利润设定短期目标

以业绩点数设定长期目标

10顾客、7人强

工作坊:
定义 & 计算初步的短期目标
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零售

我们销售什么?

建立名单

简易销售法的5个步骤

工作坊

名单

现场示范简易销售法

角色互换示范

团体练习

使用您的网络中心

什么是网络中心

设定您的网络中心

登入

使用销售行事历

业绩点数

设计中心

您如何赚取佣金

建立事业

机会

评估网络中心的4个步骤

启动新网络中心经营者或
实习生
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行动计划
与
提问

本日总结

开始进行的行动计划

问题与回答

态度与知识
市场

产品优势 & 见证

我们如何比较

网络使全世界紧密相连！
每个人都与网络连在一起。

你想一想就会发现，在某种程度或形式上，
我们都是网络的消费者!

你都在哪里

o 看新闻
o 交朋友
o 做研究
o 找产品
o 找服务
o 玩游戏
o 听音乐
o 买书
o 买杂志
o 寻求建议
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市场趋势: 网络

世界就在在线

本地商家 & 团体都需要

一个完整的解决方案

我们是合作伙伴
美安全球公司
美安网络中心

你
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请记得, 不是只有你

请习惯说“我们”

这是你和美安网络中心

我们从事此事业超过15年

我们为成千上万的客户提供服务

我们有上百名公司员工

我们在全球23个不同国家开展业务

非常简单! 我们讨论

的是一个已经证实、

可复制的系统，可提

供小型企业主

一个有效的网络营运!

增加利润

减少开支

增加顾客的满意度

提升生意的客流量

增加互动

营销他们的生意

我们可以帮助企业和团体以下:
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所有的销售开始于态度

所以…要有态度，你必须有自信

o你什么时候会推荐一部好的电影 /
一家餐厅 / 服务 / 产品?

o想一想，为什么你会做这些推荐

o很简单 – 你喜欢某样事物且你想要帮忙！

o你不会推荐你不喜欢或不了解的事物！

o态度来自于你知道你可以帮忙

“我们的网站，持续为我们的生意带
来订单。我们特别喜爱社群媒体功能！
在连络客户的开销上，为我们节省大
笔金额，甚至达到更好的效果 – 非常
容易管理！” 

网站效益

CHATEAU 26

“过去只把网站当作一张DM，依赖店内客
户的口碑营销带来有限的生意。
现在我们不只是有了一个更漂亮的网站，
可以精准的呈现产质量感，而且有些营销
工具可以使用。在我们上线的第一个月，
就带来6位数的在线销售金额。

网站效益

FRUITS BOSS
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“利用响应式网页设计功能，让影像的呈
现更具质感，提升品牌价值。

我们可以随时更新网页内容以及上架购物
车产品，更新完成以后，就可以立即发布，
以最快的时间让我们的顾客获得最新讯息。

在线预约的功能，让我们的顾客可以更快
速、省事完成预约，这提升我们内部作业
的便利性。

网站效益

PEARL NAIL

我们有何不同之处

我们的客户不只需要一个网站，
他们需要一个完整的在线营销解决方案

来看一下，我们客户的各式
工具和选择

网站架设 响应式网站

可完全客制化

维护简易 / 拖放工具

登陆页面、表格、收集名单

业主拥有完整的主控权

社群媒体、SEO & 其他工具
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容易的内容管理 - 文字编辑

容易的内容管理-新增图片

网站设计 & 设计中心

我们的设计中心帮您设计客制化的网站

以强烈的品牌形象，展现专业的形象

便于日后的维护

WWW.MAWEBCENTERS.COM
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网站设计
您的网站设计不只反映您的生意并
且决定您将如何与您的访客互动

选项 1:技术支持
网站顾客有无限的技术支持

选项 2: 服务
购买设计套装。我们的设计师能在
网络中心解决方案的平台帮您完成
专业的设计

www.mawebcenters.com

设
计
中
心

设
计
中
心
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设
计
中
心

设
计
中
心

设
计
中
心
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顾客希望
购买清单

产品图片缩放 产品比较
订单记录与

「再次下单」
调整销售价格的

产品配置
多重账单

顾客产品评论 产品卷标 销售面板 看谁正在购物
以产品缩图，

加强产品项目搜寻结果

电子商务工具

顾客账户比较产品

希望购买清单
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SEO 搜索引擎优化工具

社群媒体工具

CRM 顾客关系管理

电子邮件营销

域名

电子邮件

营销工具

数位营销:
透过数字频道，营销您的生意

选项 1: 技术支持
网站顾客可无限使用技术支持

选项 2: 服务
购买数字营销产品 (既有顾客或
非网站顾客皆可购买)

设计 社群媒体 数位营销

各项产品销售价格, BV 和零售利润: 
WWW.MAWC411.COM/SUPPORT.HTML

BV 每月 BV, 零售利润 每月 BV, 零售利润

优质型响应式设计

订制化设计

完整设计套装

社群媒体管理

在线商誉管理

脸书广告套装

搜索引擎自然排序

GOOGLE广告

内文撰写

WORDPRESS.ORG

会员管理
(仅限网站顾客)
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无限的魅力

无限页面 无限修改 无限流量

无限电子邮件 无限升级 在无限支持、修改和升
级之下，简单有效的呈

现效果

我们帮助业主解决他们目前面临的在线营销挑战

现在已有…无限空间!

更多工具
例如: Instagram

脸书销售工具
新网站特效 & 电子商务插件

绝佳的无限顾客支持

不限次数的协助网站维护

协助使用我们解决方案的所有
功能&工具

无比安全的网站代管设施 - 全年无
休的安全监视系统，网站储存于
多层高效能Dell PowerEdge服务器，
资料中心的安全设计可免于火灾、
洪水、地震、断电以及其他各种
可能的灾害。

一周7天，每天24小时服务

双层防火墙防护 - 使用Cisco PIX 
防火墙
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网络中心的网站、后台管理
系统以及我们所销售的网站

皆支持英文、西班牙文、
繁体和简体中文

销售支持、技术支持和设计
中心皆有提供英文、西班牙

文、中文及广东话的服务我们比较好?  
国外语系支援

多国语言支持:

您的全球网络中心

• 澳洲
• 巴哈马
• 百慕达
• 加拿大
• 智利
• 中国
• 哥伦比亚
• 哥斯达黎加
• 多米尼加
• 厄瓜多尔
• 香港
• 印度尼西亚

• 爱尔兰
• 牙买加
• 澳门中国
• 墨西哥
• 新西兰
• 巴拿马
• 菲律宾
• 新加坡
• 西班牙
• 台湾
• 英国
• 美国

您的网络中心可在全球美安市场国家与新兴国家市场销售!!
您可以在本国领取零售利润 & 业绩点数!

我们如何比较?

产品特色

架设网站

代管

电子邮件

电子邮件营销

社群媒体

手机版网站

统计

SEO 工具

顾客关系管理

安全性

支援

WebSolutions

一次性费用

内含

内含

内含

内含

内含

内含

内含

内含

内含

内含

GoDaddy

一次性费用

$$$

$$$

$$$

$$$

$$$

$$$

$$$

$$$

$$$

$$$

传统公司

一次性费用

$$$

$$$

$$$

$$$

$$$

$$$

$$$

$$$

$$$

$$$

印刷公司

一次性费用

$$$

$$$

$$$

$$$

$$$

$$$

$$$

$$$

$$$

$$$
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印刷公司

全部包含

专业性

经济实惠

简易维护

无限支援

自动更新

为您省去麻烦

传统网站公司

费用过高
每个项目都需额外费用
任何修改皆需依赖设计人员

难以掌控网站
依靠SEO套装
支持较不可靠

自己制作

软件包的费用
花时间学习软件包
外观和功能容易出错

低价代管服务商

每项服务皆需额外费用
非常耗时
支持有限

显而易见的选择!

学习定义成功

记住一切建立于成功之上

要为自己的成功感到骄傲，
提醒自己现有的成就。
成功不是与他人比较，而是
与自己比较!

不要再做你已经做过的事情，
你想要成功，就要选择超越
过去

 与人交谈
 发问问题且开始交谈
 与产品专员预约会谈
 做一名成功者!

目标设定
o 短期目标设定

o 长期目标设定

o 基本10顾客，7人强

o 目标设定工作坊
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业绩点数

零售利润

成长潜力

一起看一下
收入潜力

业绩点数

网站销售: 230 BV

活跃网站顾客: 30 BV / 每月

数字营销产品销售: 5-100 BV & 零售利润/每月

*本简报中提到的收入等级纯属举例说明，无意代表美安台湾公司超连锁®店主的一般收入也无意表示任何超连锁®店主皆可赚取同
等收入。美安公司超连锁®店主的成功与否取决于其在发展事业时的努力、才能与投入程度。

平均零售利润 :

美国、墨西哥、加拿大、澳洲: 美金 1,000 

英国: 英镑 700 

香港: 港币 7,700 

台湾: 台币 32,000 

西班牙: 欧元800 

让我们保持简单
你目前的财务目标是什么?

短期目标

你的短期财务目标，可设定为
增加你的超连锁®事业现金流

(零售利润)

长期目标

你的长期财务目标，可设定为
增加永续收入

(MPCP管理业绩红利计划)

哪些是您的短期目标?

事业目标

旅行费用

让事业获利

会议 / 训练课程

试用更多产品

帮助潜在对象起步

个人目标

家庭度假

偿还信用卡债务

假期购物

业余消遣

一次性费用
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举例

全家明年去迪斯尼世界度假，预算费用约
NT  $160,000 – NT $192,000 

（我相信你可以用比较便宜的方式，不过我们先用这个数字开始）

我们如何负担这个费用，并透过我们的事业来达成目标？

让我们保守估计

费用为NT $192,000 ，每笔销售有NT $32,000的利润

这表示平均销售6个网站，就能完全支付全家的度假费用！ !

这适用于任何有固定费用的目标

以NT $32,000为计算单位，
就可以准确估计，要达成目标需要销售多少个网站！

哪些是您的长期目标?

事业目标

永续收入

超连锁®店主级别

复制事业

帮助其他人达成他们的目标

个人目标

家用、车子、生活方式

时间自由

教育

创办慈善事业

遗产
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每个活跃客户产生
30 BV / 每月

每个网站销售，产生230 BV
数字营销产品可带来额外的

BV和零售利润

下载点: WWW.MAWC411.COM
零售利润将支付到您超连锁®事业的虚拟账户

增加顾客消费类别
销售项目 零售利润 BV

网站销售 NT$32,000 200 BV
30/ 每月

设计套装 50 BV

社群媒体管理 NT$480/每月 20 BV/每月

优质脸书广告 NT$320/每月 15 BV/每月

基本 GOOGLE
广告

NT$770/每月 24 BV/每月

总销售利润 NT$33,570 339 BV

总循环点数 NT$ 1570/ 每月 89 BV/ 每月

您的顾客购买了一个网站

之后，他们又想要营销网站

您可以网站销售或是数字营销产品销售开始发展关系，
增加顾客的消费类别
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请记住，每一笔销售还可以带来
起始的230 BV及每月30 BV

这代表只要有10位活跃的网站
客户，每月就能产生300 BV

而且这表示，
从所有的首次销售计算，就可以累积

2300 BV 

在设定长期目标时，
要记得将BV列入计算

终极目标是要复制「基本10顾客，7人强」。
我们看一看，做为网络中心经营者，如何达成此目标。

IBVBV

业绩点数零售目标
每月至少 300 BV 

多数超连锁®店主:
10-15位优惠顾客累积 300 BV 

网络中心经营者
30 BV*10 位活跃网站顾客=300 BV/每月

最低组织要求

P- 50 BV

P- 50 BV

P- 50 BV

P- 50 BV P- 100 BV
C- 300 BV

P- 50 BVP- 50 BV

150 GBV 150 GBV

仅以个人最低使用为例
没有顾客
小的增值者
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组织达成10顾客、7人强

P- 100 BV
C- 300 BV

P- 100 BV
C- 300 BV

P- 100 BV
C- 300 BV

P- 100 BV
C- 300 BV

P- 100 BV
C- 300 BV

P- 100 BV
C- 300 BV

P- 100 BV
C- 300 BV

1200 GBV 1200 GBV

个人使用& 购物年金
每月活跃顾客

更多重要的增值者

目标设定工作坊: 零售 (短期目标)

您想要达成什么目标
决定在接下来的90天内，你
需要支付的费用的三件事情

完成练习
• 目标日期
• 零售目标
• 需要多少销售
• 需要多少合格会谈
• 每周会谈数量

您想要达成什么目标
写下你的长期目标

选择你的”情况“
描述您目前团队的状况

完成练习
• 目标日期
• 每月收入目标
• 需要多少团体业绩点数
• 团队点数
• 计划展示
• 需要多少新伙伴
• 每周计划展示次数

目标设定工作坊: 事业 (长期目标)
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o 潜在客户名单

o 就定位

o 简易销售法：成功5步骤

o 零售工作坊

零售

我们销售什么?

科技？

特色？

优势？

会谈？

我们销售
会谈!
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简易销售系统是建立
于销售会谈，再借力
我们的专业团队，协

助您处理疑难问题

这就是”转介接触法”

简单 & 有效

专业团队包含:

设计中心 & 数位营销团队 顾客服务产品专员

IT ALL STARTS WITH A NAMESLIST
POSSIBILITIES ARE EVERYWHERE

建立名单: 机会随处可见
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熟人市场

更多乐趣

更简单

快速

更有成就感

更能复制

你认识谁?
一次填入一个行业，

逐栏填入

步骤一
建立名单

餐厅
承包商
律师
健身房
美容院
汽车修理
牙医
医生
园艺
零售商店
社团
教会
以及更多!

步骤二
研究潜在对象

利用1分钟的时间研究潜在对象

举例: GOOGLE 你最喜欢的餐厅并写下笔记:

 他们现在有网站吗?

 网站有什么好的地方吗?

 网站有一直在更新吗?

 他们有使用社群媒体吗?

多了解您潜在顾客的现况

• 激励自己打电话给他们
• 帮自己准备好的问题来询问潜在对象
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步骤三
接触潜在顾客

• 你好！今天怎么样？

• 或是「最近怎么样？」

• 有什么进展吗？

• 最近生意如何？

• 经济不景气对你们有什么影响吗? 

• 是呀！这些日子我常听到许多这类消息。你的网站是否能
帮你面对这些负面影响？

• 你的网站运作得如何？

了解你该采用的销售
策略之后，就要开始
接触你的潜在对象！

如何开启话题？

请记住，发问的人可以掌握
整个交谈的内容

如果我问的是生意和网站，猜
猜我们要谈什么… 当然是他们
的生意和网站！

1.社交

2.工作如何？/生意如何？

3.你的网站运作得如何？

对话营销!

网站很好 – 那当然很好！现在只提几个问题。
如果不如预期，你只需在六个月后再跟进追踪即
可

网站很糟 – 这更好，因为你就能帮助他们了
他们没有网站 – 这很好！现在你就能帮助他
们了!

「我正在架设一个网站」–这很好，问他们
经营了多久的时间

你问了问题之后，
会发现他们的答复，不外乎以下的答案:
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如果他们说

很好啊!

接着发问问题

充满自信，

记住，只要提出问题

• 你喜欢什么部份? 
• 有什么地方，你

希望你的网站拥
有的功能，但现
在没有办法做到
的?

如果他们说

实在很糟!

充满自信，

记住，只要提出问题

接着发问问题

• 有什么问题吗? 
• 你的网站有什

么地方功能不
足吗?

• 你想过架设
一个网站吗?

• 为什么你不
想要有一个
网站？

如果他们说

我没有网站!

充满自信，

记住，只要提出问题

接着发问问题
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• 很棒!是谁帮你
架设的网站?

• 你已经进行多
久了?

• 你有考虑其他
选择吗?

如果他们说

我正在架设我
的网站!

充满自信，

记住，只要提出问题

接着发问问题

步骤四
预约会谈

您预约会谈并提及产品专员

当您已经问了5或10个问题，
同时知道问题的症结所在，
这就是安排会谈的好时机

您的潜在对象向你发问 = 购
买迹象

此时针对他们的问题提供
解决方案」

预约会谈

「Joanne, 我跟一家很棒的公司一起合作，他们有一个
专门的部门，在帮助小型企业做网络生意。

如果你有空的话，我可以帮你跟一位产品专员安排会
谈，妳可以评估看看，这是否对你们公司有帮助」

就是这么简单!
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简易销售法: 转介营销

这正如推荐他人
一样简单

向推荐对象强调，
你在跟一家很棒
的公司合作！

你针对问题提
供解决方案!

免除你回答问题的
压力

你已经告诉对方，
这个领域

并非你所专长

你已经告诉对方，
谁可以回答他们的

问题

以肯定的口气进行确认

确认会谈是非常重要的!

你可以打电话、发电子
邮件或简讯等方法，提
醒你的潜在客户会谈的
时间

步骤五
咨询 & 确认

「嗨，Sue，我是Sarah Rose。
美安网络中心的工作人员很
高兴明天中午与你开会！

我想确认，我提供给他们的
电话号码完全正确，你和你
的伙伴号码是不是….，还有，
我要确认你开会时可以上网。

太棒了！你如果有什么问题，
一定要向他们提出来 – 他们
都是专业人士，我相信他们
能够帮助你！」

确认会议清单排定会议时间和日期

所有决策者都要参与

交换主要联络人电话号码

确认潜在客户在电话会议时，计算
机上的浏览器是最新版本

鼓励你的潜在客户写下所有可能的
问题，向产品专员提出发问
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排定一个15分钟咨询
确认 & 加强会议的质量

下载
WWW.MAWC411.COM

数位 & 社群媒体管理评估
产品代号:(即将上市)

事业拓展评估
产品代号:(即将上市)

3本一组
产品代号:(即将上市)

网站设计 & 管理评估
产品代号: (即将上市)

购买 (50页笔记本)

简易销售法工作坊: 建立名单

由您的名单开始

选择一个行业

逐栏填入

搜寻研究潜在对象

SIMPLE SALES WORKSHOP
简易销售法工作坊

现场示范

我扮演业主

你扮演网络中心经营者

形容一下这位“业主”以及目前你与他们

的关系

形容一下你预计怎么连络这位业主(打电话、

亲自拜访)
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SIMPLE SALES WORKSHOP
简易销售法工作坊

你扮演业主

我扮演网络中心经营者

形容一下这位“业主”以及目前你与他们

的关系

形容一下你预计怎么连络这位业主

(打电话、亲自拜访)
角色互换示范

团体练习

简易销售法工作坊：现场示范

与课堂上的另一位学员，两人一组开始练习

轮流扮演网络中心经营者并试着安排会谈

熟能生巧！

情绪镇定 / 表达流畅

从容不迫

言谈风趣

从错误中学习

o 你需要一个网络中心

o 设定你的网络中心

o 登入你的网络中心

o 使用销售行事历

o 业绩点数

o 设计中心

o 如何赚取收入

使用你的
网络中心
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开始销售解决方案前，您必须拥有一个网络中心!
超连锁店主：如何成为网络中心经营者

登入您的超连锁®事业系统和选择”购买产品”，输入代码

国家 代码 费用 BV

美国 6040 $350 300

加拿大 C6040 $430 300

墨西哥 MX6040 $6,209.68 300

澳洲 76040 $350 300

台湾 T6040 NT$11,200 300

香港 HK6040 HK$2,730 300

英国 UK6040 £199 250

西班牙 EU6040 €255 300

新加坡 SG6040 SG$455 300

国家 代码 费用 BV

美国 6040RA $150 0

加拿大 C6040RA $165 0

墨西哥 MX6040RA $2,661.29 0

澳洲 76040RA $150 0

台湾 T6040RA NT$4,800 0

香港 HK6040RA HK$1,170 0

英国 UK6040RA £72 0

西班牙 EU6040RA €110 0

新加坡 SG6040RA SG$195 0

购买网络中心 购买重新启动网络中心

* 以上价格为2015年8月公布

你的网络中心新人快速启动组合
包含:

国家 代码 费用 BV

美国 (英文)
美国 (中文)
美国 (西班牙文)

1573
1573CHN
1573SP

$399
$399
$399

300
300
300

加拿大 C1573
C1573CH
C1573SP

$545.91
$545.91
$545.91

300
300
300

墨西哥 MX1573 $6,897.33 300

澳洲 71573 $439 300

台湾 T1573 NT$13,740 300

香港 HK1573 HK$3,237 300

英国 (英文)
英国 (西班牙文)

UK1573
UK1573SPN

£199
£199

200
200

西班牙 EU1573 €206.61 200

新加坡 SG1573 SG$499 300

网络中心新人快速启动组合
以网络中心经营者身分，启动你的超连锁®事业

* 以上价格为2015年8月公布

加入成为超连锁®店主
(300 BV & 3 个商业发展中心)

超连锁®店主入门资料套装

事业建立数据

美安网络中心专业团队支持

启动您的网络中心
www.mawc411.com 并点选 “启动网络中心”



9/10/2016

32

学习如何导览你的网络中心
www.mawc411.com/launch.html

启动你的网络中心事业
www.mawc411.com/launch.html 

登入你的网络中心
www.mawc411.com 并点选 “网络中心登入” (或透过超连锁®事业账户)
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网络中心 4.0 版本:  首页

98

 网络中心的「我的帐户」选项下之各区

网络中心 4.0 版本:  我的账户

 网络中心客户管理区

网络中心 4.0 版本:管理客户网站

点选此处可检视
顾客联络信息

点选此处开启
电子邮件发信给顾客

在一个新窗口检视客
户的网站

可以进入客户网站的
编辑后台

检视BV放置纪录，查看有关

此客户的BV放置变动情形

如果网站尚未售出，你可以
更改网站销售的点数放置。
网站售出后，点数放置选项
便会失去作用，届时你将无
法更改点数放置的位置。
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 网络中心的几种工具

网络中心 4.0 版本:其他工具

前往「网络中心公开联络信息 」，
可以更改公开联络信息，这一个信
息是提供给你的网络中心访客的
前往「改变设计 」，可以更改

你的网络中心的外观形象

前往「网站建立选项」，可以
更改「网站建立选项」栏下的

选项
- 联络人建立

- 一般建立此区域让你能更改默认的价格，
更改之后会影响网站的设置，
但不会影响任何已有的网站此区域让你能更改默认的BV，

更改之后会影响网站的设置，
但不会影响任何既有的网站

「销售报告」能让你检视透过你的网
络中心销售的网站销售额，以及每月
服务费、付款金额、分期付款金额等
等

• 页面有「本页说明」
功能

• 你也可以从网页上
方的选单列、在线
手册以及在线实时
对话支援取得协助

• 你也可以利用网站
导览，依照导览所
提供的步骤操作网
络中心

协助选项

• 点选”安排销售会谈”

安排销售会谈
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设定你的时区

• 点选你想要的日期

• 在想选择的时间表上点击
「安排销售会谈」

安排销售会谈

安排销售会谈

• 选择您要进行的会谈种类
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• 务必输入你的联络人数据
• 产品专员将在开会时间之前与你联系，确定重要细节

步骤一：网络中心经营者(WCO)联络人数据

• 选择「原有联络人」或是「建立新联络人」
(我们在此示范「建立新联络人」)

步骤二：选择联络人类别

填妥您的网站潜在客户联络数据
请详细填妥必要数据，以利安排会谈

步骤二：建立新联络人
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• 您可以在会谈前的10分钟，发送简讯提醒您的潜在对象
• 简讯收费费率，将依不同的电话公司而有所不同

建立简讯提醒信息

*此服务仅提供于美国本地

• 填妥所有与会人士的姓名、职称及电话号码
• 确定所有的决策者都会出席该次会谈
• 有时决策者不一定就是经营者

步骤三: 与会者

• 输入网站名称

• 输入公司名称

• 选择产业类别

• 选择区分颜色

步骤四：公司名称与产业类别
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• 在这个步骤，我们会
提供登入顾客网站的
相关数据。

步骤四：网站名称与产业类别

如果选择「设计中心奖励优
惠」，总价将包含一套设计组
合费用。

如果选择「设计中心升级优
惠」，设计组合的费用会另外
计算，不包含于总价中。

步骤五：设定价格

• 初次销售的业绩点数放置位置

• 每月循环业绩点数的放置位置

• 每月循环业绩点数的放置位置
日后可透过客户管理功能更改
至不同位置

步骤六: 放置业绩点数
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• 点选合适的日期

• 点选「请选择」，所有可供选择
的时间就会出现

• 如果没有您想选择的时间，请致
电02-2162-6349 ，我们将尽力找出
适合您的时间

步骤七：安排会谈日期与时间

• 确认联络人资料

• 检查要寄给潜在客户的「确认信」
资料无误

步骤八: 确认信息

• 与产品专员分享关键重要讯息
• 条列式叙述的效果最好，尽量不要使用一整段文字详述
• 分享所有可能帮助产品专员了解潜在客户的讯息，让专员掌握重点
• 将您从15分钟咨询中所收集的信息分享给产品专员

步骤九: 备注栏
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• 在完成会谈设定前，你必须同意条款与守则

步骤十: 同意条款

• 选择您想要进行会谈的类别

选择会谈类型 – 数字营销产品会谈 (DMP)

• 务必输入你的联络人数据
• 产品专员将在开会时间之前与你联系，确定重要细节

步骤一：网络中心经营者(WCO)联络人数据



9/10/2016

41

• 选择「原有联络人」或是「建立新联络人」
(我们在此示范「建立新联络人」)

步骤二：选择联络人类别

填妥您的网站潜在客户联络数据
请详细填妥必要数据，以利安排会谈

步骤二：建立新联络人

• 您可以在会谈前的10分钟，发送简讯提醒您的潜在对象
• 简讯收费费率，将依不同的电话公司而有所不同

建立简讯提醒信息

*此服务仅提供于美国本地
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• 填妥所有与会人士的姓名、职称及电话号码
• 确定所有的决策者都会出席该次会谈
• 有时决策者不一定就是经营者

步骤三: 与会者

• 选择您潜在顾客感兴趣的
产品

• 您可以选择多样产品

步骤 4: 选择数字营销产品

• 在这个页面尽可能提供所有详细数据

• 这些数据将用来建立您潜在顾客的档
案数据

• 在会谈时，我们会根据这份数据文件，
来了解他们目前正在进行的营销活动，
并规画我们可以提供的服务

步骤 5: 潜在顾客资料研究
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• 点选合适的日期

• 点选「请选择」，所有可供选择
的时间就会出现

• 如果没有您想选择的时间，请致
电02-2162-6349 ，我们将尽力找出
适合您的时间

步骤七：安排会谈日期与时间

• 确认联络人资料

• 检查要寄给潜在客户的「确认信」
资料无误

步骤八: 确认信息

• 与产品专员分享关键重要讯息
• 条列式叙述的效果最好，尽量不要使用一整段文字详述
• 分享所有可能帮助产品专员了解潜在客户的讯息，让专员掌握重点
• 将您从15分钟咨询中所收集的信息分享给产品专员

步骤九: 备注栏
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• 在完成会谈设定前，你必须同意条款与守则

步骤十: 同意条款

或 利用手机约定销售会谈!

• 是的!  

• 从你的手机前往 m.mawebcenters.com 你就可以登入你

的网络中心并向产品专员预订一个会谈!

行动版销售行事历

运用销售支持的诀窍

务必与产品专员事先联络沟通

产品专员将在会议时间开始前几分钟先打电话
给你，与你确认你曾输入的备注信息

你可以在会议进行间与产品专员实时沟通！利
用GoToMeeting Chat这个功能，可帮助你在会
谈期间传递重要讯息给产品专员， 而又不须打
断谈话

请注意，发送讯息给产品专员时，请勿按下”回
复全部”!!

边听边学边赚钱！
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销售支持

销售支持团队可以:

• 透过线上示范，主持一场完整且专为你客户量
身打造的产品说明

• 提出精准的问题，找出所需数据，决定该展示
哪些对客户而言最重要的特点

• 建立关系
• 协商价格
• 跟进潜在顾客，直到他们购买产品或要求从我

们的清单上移除
• 与你跟进，帮你掌握销售进度
• 完成销售

销售支援团队无法:

• 亲自到潜在顾客所在位置展示产品

• 设计网站

• 提供技术支持（请联络我们的顾客服务团队）

• 虽然我们开放每周7天，每天24小时服务，此服务
时数并无开放至销售支持团队

设计中心

可以由产品专员提供建议，让我们的设计
中心团队，规画一个完全客制化的网站。

这就是设计中心

增加价值!

你的客户可以有更好的经验!

客户可以从设计中心挑选哪些设计?

优质的响应式设计版型 - 40 BV
可自新增的优质响应式设计库选择

订制版型套装 - 50 BV
订制首页，订制的1页内容页

经典设计套装 - 50 BV
订制首页，订制内容页，5页内容页，订制电子报
设计，订制行动网站设计，域名与电子邮件设置，
网站上线前提供30分钟教学

专业设计套装 - 50 BV
订制首页，订制内容页，10页内容页，订制电子报设计，订制行动网站设计，域名与电子邮件设定，网
站上线前提供30分钟教学

专业设计套装包含电子商务 - 50 BV
订制首页,订制内容页，10页内容页，50样产品与数据输入，订制电子报设计，订制行动网站设计，域名
与电子邮件设定，网站上线前提供30分钟教学
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设计中心

所有套装均可在网站启动时一起购买，
其费用可并入网站售价

设计中心套装售出后的两个工作日之内，负责
的项目经理会致电购买套装的客户，开始进行
设计

开始索取相关信息、文件、图像及授权，以利
执行专案

我们的团队表现卓著，他们会确认项目持续进
行，且满足客户需求

您如何帮助设计中心
增加价值?

支持项目经理
有时候顾客需要有人帮忙将内容收集完成以及提供意见

当顾客需要协助时，您就可以帮助您的顾客以及/或鼓励您的顾客打电话给他们的项目经理
寻求协助!

信用卡付款

销售完成后约2-3周，

您便可以获得此笔收入

在UNFRANCHISE.COM.TW网站的
「下载」字段选项，你可以找到时
间表
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SUNDAY MONDAY TUESDAY WEDNESDAY THURSDAY FRIDAY SATURDAY

27 28

网站成交
29 30 1 2 3

4 5 6 7 8 9 10

11 12 13 14 15 16
分派销售利润

17

18 19 20 21 22 23 24

25 26 27 28 29 30 31

十月

分期付款的利润分发方式相同
你的顾客何时支付费用以及你何时可以领取佣金

每月 付款 你的佣金

第一个月 保证金(成本+任何加购项目)
每月管理费用

2-3 周以后，支付零售利润
230 BV

增加的BV & 零售利润 / 其他产品

第二个月 1/3的网站设立费余额
如有加购其他产品

每月管理费用

2-3 周以后，支付零售利润
30 BV

增加的BV & 零售利润 / 其他产品

第三个月 1/3的网站设立费余额
如有加购其他产品

每月管理费用

2-3 周以后，支付零售利润
30 BV

增加的BV & 零售利润 / 其他产品

第四个月 1/3的网站设立费余额
如有加购其他产品

每月管理费用

2-3 周以后，支付零售利润
30 BV

增加的BV & 零售利润 / 其他产品

第五个月 每月管理费用 30 BV
增加的BV & 零售利润 / 其他产品

信用卡付款- 授权书
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每位客户皆需填写这份表格，
非常重要！

有助于保障你和你的事业

在完成交易后，请客户填写
透过系统证明客户

向你同意并完成此笔销售

建立事业
o 事业机会

o 检视此项事业机会的4个步骤

o 启动新的网络中心经营者或实习生

美安网络中心计划是一个已经证实的系统

即刻产生现金流!
建立成功的
超连锁®事业

*本简报中提到的收入等级纯属举例说明，无意代表美安台湾公司超连锁®店主的一般收入也无意表示任何超连锁®店主皆可赚取同
等收入。美安公司超连锁®店主的成功与否取决于其在发展事业时的努力、才能与投入程度。
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成功的网络中心经营者特质

我们的系统是建立在与业主交谈
并借力专业团队来帮助他们做最佳的在线呈现

具有什么样的特质，是最佳的网络中心经营者人选?

友善的 积极的 自我要求

善于社交组织化 善于与人往来

超连锁®店主的潜在对象

第一步是展示超连锁®事业
最大的收益来自于业绩管理红利计划(MPCP)

分享商机

22分钟影片、投影片、超连锁®事业
说明会

回答问题

重点: 美安网络中心是独家品牌

永远以重要的事为优先

分享资源引起兴趣
WWW.MAWC411.COM / UNFRANCHISE

下载
WWW.MAWC411.COM

B2B 服务目录
重点说明我们公司提供的
所有服务
产品代号: (即将上市)

购买 (5本一组)
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分享网络中心
商机

MAWC411.COM

点击 “评估”

分享网络中心商机的3种方式

www.mawc411.com/evaluate.html

1. 下载投影片并展示

2. 参加实体网络中心概论课程

3. 观看概论课程影片

这与我们进行“计划展示”的方式非常类似。
你可以自己展示计划、参加概论课程或观
看概论课程的影片。

了解这些内容且做出ㄧ个经过深思熟虑的决定，
是非常重要的。让这个决定帮助你进入这个事
业，而不是由你自己创造ㄧ个新的事业。

获利能力
这个机会背后的潜力有多少?

产品 & 服务
我喜欢这个产品/服务吗？它们有市场吗?

系统
这个系统如何运作

支援
有哪些支持可帮助我的事业成长

如何起步

我有哪些起步选择?
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帮助网络中心用户踏出正确的第
一步，这非常重要!

复制是你能否成功的关键

复制产生的影响深远，正面或负面效
应都会随复制加倍

如果无法复制，就不要进行!

与网络中心经营者拓展事业，能帮你的组织产生极大利润!

ACTIVATE & SET UP YOUR WEBCENTER
www.mawc411.com/launch.html 

WEBCENTER CERTIFICATION TRAINING 
101 ONLINE OR IN PERSON
www.mawc411.com/learn.html 

DOWNLOAD AND COMPLETE THE 
WEBCENTER GETTING STARTED GUIDE &
12 WEEK ACTION PLAN
www.mawc411.com/support.html

PLUG INTO THE SYSTEM
Follow the WebCenters GSG 
Accountability: (12 Week Action Plan / 
weBVolume Contest)
Leverage our Team of Professionals
Build a Strong UnFranchise

启动并设定你的网络中心
www.mawc411.com/launch.html 

参加网络中心授证训练
www.mawc411.com/learn.html 

下载并完成网络中心起步指南
& 12周行动计划
www.mawc411.com/support.html

全心投入系统
遵循网络中心起步指南
责任感:(12周行动计划/网络中心积分竞赛)
善用网络中心团队的专业人才
建立稳健的超连锁®事业

总结
o 美安网络中心起步指南

o 责任感

o 可用资源

o 迈向成功的行动计划



9/10/2016

52

步骤 1: 
下载 & 完成你的网络中心起步指南

步骤 2: 
下载 &开始进行12周行动计划或参加

WWW.WEBVOLUMECONTEST.COM 

提供给网络中心经营者以及客户的资源
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世上所有的信息，除非真正实际运用于生活或工作，

否则都是无用的信息

开始交谈、采取行动、预约会谈

从做中学

切记，这不是”姜太公钓鱼”，

要”即知即行”

必须要起身行动才能有所收获，
所以请开始”采取“对于你的事
业有帮助的行动。

永远以重要的事为优先

零售 & 进阶目标设定 市场定位 网络中心技术 建立事业

进阶目标设定

顾客关系管理

拓展名单

人际关系接触法

异议问题处理

开发陌生市场

影响力中心

确认与跟进

全球网站销售

工作坊

克服顾客疑虑

向顾客建立价值

销售资源

15分钟咨询

专业团队

报表

网域名称与电子邮件

营销资料

电子邮件营销

进行邀约会谈

增加顾客购物类别

B2B服务

实习生计划

招募专业人士

带领究责性的团队

网络中心授证训练 201：
进阶销售与事业交流

问
& 答
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「3」表示符合你的期望

班长收齐评量表后，会放入信封密封，再
由训练员交给公司

所有意见皆保密，假如你希望训练员知道你
的意见，请将意见写在「训练员评量」区

欢迎提供建设性的意见，帮助我们成长

• 请写下意见
• 当你给「1」或「5」时，请在意见栏填写原因
• 评分时，仅可使用数字1到 5
• 「0 」、「6」或1到5之外的任何其他数字均为无效
• 请务必填妥表格上下方区域所需的讯息

课程结束后填写


